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Industria. A Piazza Affari il titolo balza del 27% sulle prospettive di vendite

Pierrel sbarca negli Usa
Si Fda al nuovo farmaco

Dalla vendita
della Articaina
attesi ricavi
per 50 milioni

Giovanni Vegezzi
MILANO
wm Pierrel ottiene il via libera
dalle autorita americane per un
nuovo farmaco e vola in Borsa.
La Food and Drug Administra-
tion (Fda), 'agenzia Usadel set-
tore alimentare e farmaceutico,
ha infatti dato I'approvazione
definitiva all’anestetico dentale
Articaina Pierrel, permettendo
all'azienda italiana di sbarcare
suunmercato daoltre 200 milio-
ni di dollari all'anno, e facendo
volareiltitolo dellasocieta aMi-
lano: dopo P'annuncio Pierrell
hainfattichiusolasedutainrial-
zodel 27,279 a quota 5,6 euro.
L'approvazione dell'Fda & un
passo importante per il gruppo
italiano cheadessopuntaacresce-
re in maniera decisa negli Stati
Uniti. Il mercato americano degli
anesteticidentali ha oggiun valo-

re di circa 210 milioni di dollari e
ha buone prospettive per il futu-
ro. «Eun mercato che continuaa
crescere, prevediamo che per il
2012 possa raggiungere un valore
di 250 milioni di dollari. Noi in
due anni pensiamo di conguista-
reunaquotacompresatrailiseo e
il 209, per un giro d'affari di circa
50 milioni di dollari» ha spiegato
Giorgio Mosconi, head of strate-
gicoperations dellasocieta. Il tar-
get dei 50 milioni di dollari com-
prendeanchelaparte deidistribu-
tori, con cui Pierrel ha in corso
trattative per la commercializza-
zione del prodotto. «Fradue anni
crediamocheilmercatoamerica-
no possa contribuire al 30-35%
del fatturato della divisione ma-
nufacturing» ha spiegato Canio
Mazzaro, presidente delgruppo.
L'amministratore delegato Lui-
giVisani, nel corsodellapresenta-
zioneieriaMilano, havolutoinve-
ce sottolineare come Pierrel sia
una delle poche aziende farma-
ceutiche italiane che negli ultimi
annihasviluppatoeottenutol'au-
torizzazioneallacommercializza-
zione sul mercato Usa. «Questo
importanterisultato-hadichiara-
to I'a.d. - rappresenta una chiara
dimostrazione delle capacita di

Pierrel
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Pierrel. Lasocieta é uno dei pochi
provider globali del settore bio-
farmaceutico in grado di gestire
lo sviluppo clinico dei farmaci a
360 gradi». Si tratta, e i vertici
dell'aziendahannovolutosottoli-
nearlo, diunsuccesso tuttoitalia-
no. «Non ¢ stato facile, abbiamo
deciso di realizzare il prodotto
non negli Stati Uniti, ma nel no-
strostabilimento di Capua-hadi-
chiaratoMazzaro-Lil'Fdaé venu-
ta per fare ispezioni accurate. Vi-
stochea tuttiglieffettiattualmen-
te il mercato dell'articaina negli
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Stati Uniti & in una situazione di
monopolio abbiamo temuto fino
all'ultimo che un'azione di lob-
bying potesse bloccare l'iter. Ma
cel'abbiamo fatta. Abbiamo pun-
tato tutto su tecnologia e capacita
italiane». «L'azienda - ha conti-
nuato il presidente - ha investito
somilionididollari per fareanda-
reinportoil progetto. Cinque an-
nifalasfida era difficile, maades-
soprevediamodirientrareabbon-
dantemente dell'investimento in
treanni». L'annuncio del vialibe-
ra dell'Fda pone delle basi anche
per losviluppo di business futuri.
Nonsitrattasolodicresceresual-
tri mercati del continente ameri-
cano (e in questo la garanzia
dell'’Fda aiuta non poco), ma an-
che di sviluppare una nuova piat-
taforma di prodotti. «Questo pas-
s0,cifapensare di poter costruire
unanuova piattaforma per lo svi-
luppo e la registrazione di farma-
ciperiltrattamentodel dolore, ba-
satasu nuove modalita di sommi-
nistrazione, formulazioniinnova-
tive e nuovi principi chimici - ha
sottolineato Giorgio Mosconi -
Abbiamo il know how e abbiamo
nuove idee, questo ci permettera
diavere opportunita dicrescita».
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